
Gewinnung von strategischen Kooperationspartnern zur Erweiterung der 
Prozesse und Revenue-Generierung für eine Online-Plattform.

 Gewinnung von derzeit 
vier strategischen 
Partnern in den Bereichen 
Finanzierung, 
Versicherung, Mobilfunk 
und Internetzugang

 Initiierung einer 
umfangreichen 
Marketingpartnerschaft im 
Bereich Automobil

 Generierung zusätzlicher 
Revenues

 Stiftung von relevanten 
Mehrwerten für Nutzer 
durch Erweiterung der 
Prozesse

 Auswahl des 
geeignetsten Partners 
u.a. gemäß Strategie und 
Brand Fit

 Entwicklung eines 
maßgeschneiderten 
Partnerschaftskonzepts

 Konzeption von Online-
Kommunikations-
strategien und Online-
Marketingmaßnahmen 
(Online Promotions, 
Virales Marketing, Direkt-
marketing u.a.) 

 Operative Betreuung der 
gewonnenen 
Partnerschaften und 
Umsetzung der 
definierten 
Marketingaktivitäten

 Gewinnung von 
strategischen Partnern in 
den vorab identifizierten 
Bereichen

 Betreuung der 
gewonnenen 
Partnerschaftsprojekte

 Klassisches 
Transaktionsgeschäft  
soll durch nicht 
transaktionsabhängige 
Umsätze unterstützt 
werden

 Entsprechende 
Erfahrungen und Projekte 
im Bereich strategische 
Partnerschaften sollen 
auch in Deutschland 
genutzt werden

 Durch zusätzliches 
Angebot von Produkten 
und Leistungen externer 
Partner erfolgt eine 
weitere 
Professionalisierung

Ausgangslage Projektauftrag Vorgehen Ergebnisse


