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“A good plan violently executed now is better 

than a perfect plan executed next week.“ 
- George S. Patton
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Sie stehen kurzfristig vor einer wichtigen 
strategischen Entscheidung?

Die aktuelle Daten-, Zahlen- und Faktenlage 
ist dafür noch nicht ausreichend?

Was sie brauchen, ist ein faktenbasiertes, 
entscheidungsreifes Konzept?

Zudem wollen Sie eine klare Empfehlung 
durch einen erfahrenen Experten?

„Fast Forward“-Projekte –

in wenigen Wochen zur Entscheidung
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Ihr Kunde steht im Fokus –Unsere Konzepte 

rüsten Ihr Unternehmen optimal für eine 

erfolgreiche Kundenansprache aus

Wir kennen uns aus – Die Einschätzung 

unserer erfahrenen Experten wird durch 

aktuelle Daten validiert und ergänzt

Keine Luftschlösser– Auf Basis von 

internen Möglichkeiten und externen 

Voraussetzungen werden umsetzbare 

Lösungen entwickelt

Sicher zum Ergebnis – Konzepte werden in 

einem bewährten Prozess entwickelt, um 

Entscheidungen faktenbasiert und 

nachvollziehbar zu treffen

Ergebnis in wenigen Wochen – Durch uns 

erhalten Sie nicht nur die nötige externe 

Expertise, sondern auch zusätzliche 

„Manpower“, um schnell Ergebnisse zu 

erzielen

Wir erarbeiten und empfehlen und Sie 

entscheiden – Bei voller Transparenz 

bringen Sie sich selbst so in das Projekt 

ein, wie Ihre Ressourcen es zulassen 

Was zeichnet den „Fast Forward“-Ansatz aus?
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Beispiele für erfolgreiche „Fast Forward“-Themen der letzten Monate

Re-Branding

Markenportfolio

Markenbewertung

Kundenloyalisierung

…

eCommerce

Pricing

Neue Wege im Vertrieb

Markteintrittstrategie

Vermarktung von Innovationen

Was ist Ihr Thema 

für das zweite 

Halbjahr 2020?
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Ganzheitlicher Ansatz – beispielhafte Analysedimensionen

MARKT: Welche aktuellen Marktentwicklungen 

und Trends gibt es und inwieweit werden sie 

strategisch berücksichtigt?

LEISTUNGSANGEBOT: Welche Produkte und 

Services gibt es? Welche muss es zukünftig geben?

ORGANISATION & PARTNER: 

Welche Kultur wird intern gelebt? 

Welche Kernpartner gibt es?
Extern

Intern

WETTBEWERB: Wie sieht das Wettbewerbsumfeld 

heute und in Zukunft aus? Welche Vorteile und 

Differenzierungsmerkmale gibt es ggü. dem 

Wettbewerb?

ZIELGRUPPEN: Welche Zielgruppen werden aktuell 

angesprochen und wie? Welche Zielgruppen sind 

zukünftig relevant?

PROZESSE: Welche 

Kernprozesse und Schlüssel-

aktivitäten gibt es?

SYSTEME: Wie sieht die IT-System-

landschaft aus? Welche Schnittstellen 

und Softwarelösungen gibt es? 
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Vorgehen im Überblick – in wenigen Wochen zum Ergebnis

Screening Assessment Targeting Strategic Evaluation

Analyse aller bei Ihnen 

vorhandenen und durch 

uns zusätzlich 

zugänglichen Zahlen, 

Daten und Fakten

Bewertung des Status 

Quo aus interner und 

externer Sicht – wo 

stehen Sie jetzt?

Entwicklung des 

strategischen Zielbild –

wo soll es hingehen?

Welche strategischen 

Optionen bestehen –

welche Option ist zu 

empfehlen?

2 Wochen 2 Wochen
3 Wochen 4 Wochen

80.000 – 150.000 €*

*Dauer und Investitionsaufwand indikativ.
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Marketing & Sales

Media

Public Relations

CRM & Direct
Marketing

Advertising 
Brand & Design

Event Marketing

Digital

Ihr Team von Batten & Company – mit starken Partnern im Hintergrund

Christian von Thaden

CEO

Rebecca Castro

Senior Consultant

Jasmin Cornelsen

Senior Consultant

Weiterhin besteht die Möglichkeit jederzeit weitere Experten aus 

dem Netzwerk einzubeziehen.
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Die wesentlichen Vorteile auf einen Blick

SCHNELL

Entscheidungsreifes Ergebnis in 
wenigen Wochen

FLEXIBEL

Integration Ihrer eigenen 
Organisation nach 

Notwendigkeit und Möglichkeit

VALIDE

Empfehlung auf Basis von 
Zahlen, Daten und Fakten

SICHER

Langjährige Expertise aus 
verschiedenen Industrien 

berücksichtigt

UMSETZBAR

Ergebnisse können unmittelbar 
umgesetzt werden

GANZHEITLICH

End-to-End-Lösungen durch ein 
weltweites Kompetenzzentrum
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Flexibler Arbeitsmodus: Vor Ort, digital – oder hybrid!

▪ Virtuelle Räume werden für Jour Fixe Meetings im 

Projektteam und zum Informationsaustausch genutzt (z.B. 

Microsoft Teams oder Zoom)

▪ Virtuelle Workshops ermöglichen eine workshop-ähnliche 

Interaktion, um den Projektstatus quo zu diskutieren und zu 

analysieren (z.B. MURAL oder Microsoft Whiteboard) 

▪ Virtuelle Entscheidungsfindungen bestätigt die nächsten 

Schritte, indem sie alle wichtigen Interessenvertreter für 

relevante Projektmeilensteine zusammenbringt (z.B. 

Microsoft Teams oder Microsoft Forms)

I II III
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Ihre Ansprechpartner bei Batten & Company

Dr. Christian von Thaden

CEO & Managing Partner

Batten & Company

Königsallee 92

40212 Düsseldorf

Phone: +49 (0) 211 1379 8748

Mobile: +49 (0) 177 88 17 555

christian.von.thaden@batten-company.com


